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Les cinq situations qui rendent utiles 
la notation Business For Home 

des entreprises de vente directe.

• Le système de notation proposé par Business For 
Home (BFH) est d’une grande utilité pour toute 
personne qui découvre pour la première fois le 
concept de marketing de réseau, et qui envisage 
spontanément et à titre individuel de rejoindre une 
entreprise de vente directe, ou qui se voit proposer 
par un tiers de rejoindre une entreprise particulière.

Situation 1

1



• Une personne qui veut se lancer dans le marketing de 
réseau, et qui n’a pas de parrain, trouvera sur le site 
businessforhome.org une liste de représentants 
indépendants de l’entreprise qu’elle aura choisie, quelle 
que soit la note de cette entreprise.

• Le distributeur recommandé par Business For Home 
servira de parrain à cette personne. Elle aura ainsi les 
informations et l’accompagnement nécessaires pour 
bien démarrer son affaire.

Source : Business For Home
https://www.businessforhome.org/recommended-distributors/
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• Le système de notation BFH est utile pour les 
personnes qui ont déjà une bonne expérience dans le 
marketing de réseau, qui sont des partenaires bien 
établies dans une entreprise, des partenaires très 
complices et qui sont à la recherche d’une nouvelle 
opportunité, pour faire un « copier-coller » de leurs 
équipes - avec un succès garanti !

• L’opportunité pour une telle équipe étant, dans ce cas, 
un produit ou un service intéressant et inexistant dans 
l’entreprise initiale (le tout assorti d’un bon plan de 
rémunération).

Situation 2
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• Le système de notation BFH est aussi intéressant 
pour les distributeurs qui voudraient carrément 
quitter une entreprise MLM pour diverses raisons 
personnelles, mais qui souhaiteraient tout de même 
continuer d’entreprendre dans l’industrie du 
marketing de réseau, dans une autre entreprise.

Situation 3

« Il y a quelques années, nous avons fait une autre étude sur ce que 
nous appelions les «switchers». L'étude a montré que 95% des 
personnes qui ont quitté une entreprise ont rejoint une autre 
entreprise au lieu de quitter l’industrie du marketing de réseau. » 

Gordon Hester 
Expert en Vente Directe à la fédération 
américaine DSA (Direct Selling Association)
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• La notation BFH est utile dans la recherche des 
partenariats commerciaux et financiers.

• En effet, une entreprise non-MLM peut vouloir 
conquérir de nouveaux marchés, et elle peut 
vouloir tout naturellement solliciter la force de 
vente d’une entreprise MLM. 

• Les dizaines de milliers de distributeurs (actuels et 
futurs) que compte l’entreprise MLM constituent 
une bonne base relativement fidèle de clients pour 
l’entreprise non-MLM. 

• Cette dernière aura en plus l’opportunité de voir ses 
produits être distribués dans plusieurs pays.

Situation 4
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• Par ailleurs, certains fonds d’investissements qui 
disposent d’énormes capitaux peuvent vouloir 
investir dans des entreprises de la vente directe. 

• Les sociétés de vente directe sont des valeurs sûres, 
certaines sont même cotées à la Bourse de New 
York. Elles sont de plus en plus attractives pour les 
investisseurs.

• La notation Business For Home indique aux 
investisseurs les entreprises MLM qui sont de bons 
plans d’investissements.
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• Enfin, la notation BFH est utile pour les personnes 
qui sont victimes de l’arrêt soudain d’une 
opportunité d’affaire qui s’est avérée être une 
arnaque (une pyramide de Ponzi).

Situation 5

• Ainsi, malgré ce coup du sort, certains leaders peuvent faire 
preuve d’une grande résilience. Ils peuvent se réunir pour 
examiner d’autres opportunités d’affaires, et proposer un 
choix raisonné aux autres distributeurs toujours motivés.

• Chercher une entreprise parmi celles notées par BFH peut 
protéger le groupe de distributeurs, et leur éviter de tomber 
dans le piège d’entreprendre, une fois de plus, dans une 
« fake-entreprise ».
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Source : Le Figaro
https://www.lefigaro.fr/argent/2015/04/22/05010-20150422ARTFIG00140-une-arnaque-aux-
investisseurs-fait-plusieurs-dizaines-de-milliers-de-victimes-en-france.php

Un exemple d’arrêt 
d’activité d’une 
arnaque pyramidale.

Note importante : 
Cet article du Figaro ne remet pas en 
question le marketing de réseau. Le 
marketing de réseau est légal dans 
tous les pays. 
Cet article dénonce plutôt les 
PYRAMIDES DE PONZI, dans lesquels il 
n’y a aucune création de valeur (ni 
produits ni services), seul l’argent des 
parrainages y circule.
Les pyramides de Ponzi sont illégales 
dans tous les pays.
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La notation BFH permet de 
comprendre les actualités de 

l’industrie du marketing de réseau.
• Création de ibuumerang
• La réputation de Holton Buggs, un 

américain, s’est construite au sein 
d’une entreprise MLM canadienne, 
l’entreprise Organo Gold.

• En 2021, Organo Gold est notée 
A+ par Business For Home. 

• On peut observer (graphique à droite) 
que le revenu de l’entreprise a connu 
une forte baisse depuis 2012.

Toute personne invitée à rejoindre Organo 
Gold devrait être consciente qu’il y a une 
certitude modérée, que l’avantage net est 
faible pour un distributeur.
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• Quand les ventes d’une entreprise chutent 
sur plusieurs années, cela signifie que les 
revenus de ses leaders baissent aussi. 

• Le conseil d’administration d’Organo Gold a 
certainement pris de mauvaises décisions. 
La crise était si profonde que certains 
distributeurs ont quitté l’entreprise.

• Holton Buggs lui aussi a quitté Organo Gold. 
Il a choisi de lancer sa propre société MLM 
en 2019, avec des associés, l’entreprise 
ibuumerang qui est notée AAA+ par 
Business For Home en 2021.

• Il est indéniable qu’un bon nombre de 
distributeurs qui étaient sous le leadership 
de Holton Buggs chez Organo Gold l’ont 
rejoint dans sa nouvelle aventure 
IBUUMERANG.

Les grands leaders comme Holton Buggs ont un style de vie très onéreux qui ne 
peut pas supporter, sur une longue période, la chute des ventes de produits de leur 
entreprise. En tant que professionnels du MLM, s’ils sentent qu’ils ne peuvent pas 
inverser la tendance, ils passent à leur plan B. La création de leur propre entreprise 
de marketing de réseau peut en être un mais reste tout de même rare.
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• Création de Global Platform Solution - GPS
• L’entreprise GPS a été créée en 2020 par Danny 

Bae. Cet entrepreneur  MLM est une référence 
dans l’industrie du marketing de réseau.

• L’opportunité d’affaire GPS est déjà disponible 
aux Etats-Unis, en Corée du Sud et au Japon.

• GPS bénéficie de la note AA+ de Business For 
Home.

• Plusieurs enseignements ont fait connaître 
Danny Bae à la planète MLM, notamment deux 
grands classiques: « Staying in Phase 1 » - Rester 
en Phase 1 et « 24-hours game plan » - Le Plan 
d’Action en 24 Heures (disponibles sur YouTube).

• Danny Bae a acquis toute sa réputation au sein 
d’une entreprise MLM américaine nommée ACN 
(fondée en 1993) notée AA+ par Business For 
Home. 
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• Danny Bae apportait grâce à son 
leadership une forte communauté 
asiatique au sein de la société ACN.

• Cela lui vaudra la confiance des 4 co-
fondateurs d’ACN qui feront de lui le Vice-
président des ventes Asie et Pacifique. 

Autrement dit, en plus des gros revenus 
issus de sa licence de distributeur 
indépendant, Danny Bae recevait un 
salaire pour sa fonction de Vice-président. 
Alors, pourquoi lancer sa propre 
entreprise MLM ?

• Sur le site Business For Home on a une partie 
de la réponse. On découvre que le revenu de 
l’entreprise ACN a fortement baissé : une 
perte de - 66,5% entre 2015 et 2020.

• ACN avait lancé un nouveau plan de 
rémunération en 2019 . 

• Ce plan baptisé NEXT GEN (nouvelle 
génération) n’a pas inversé la tendance à la 
baisse en 2020. Est-ce à cause du Covid ?
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• En avril 2021, cinq grandes leaders du marketing de 
réseau ont quitté leur entreprise initiale pour 
rejoindre une autre. Elles n’ont pas choisi n’importe 
quelle entreprise. Elles ont choisi une entreprise 
notée AAA+, l’entreprise QuiAri. 

Source : Business For Home
https://www.businessforhome.org/mlm-news/

• Le grand débarquement de leaders 
dans une entreprise MLM.
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C’est un exemple de départ de plusieurs membres, avec un 
« copier-coller » dans une certaine mesure de leurs équipes 
initiales dans une autre entreprise.

Ancienne distributrice 
chez NuSkin

Ancienne distributrice 
chez Valentus
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Six conclusions sur la notation BFH

• La notation BFH est un travail analytique: Les 
entreprises notées sont passées au crible par 
Business For Home. On peut donc avoir la quasi 
certitude que les entreprises notées par BFH ne 
sont pas des arnaques qui relèvent de la Pyramide 
de Ponzi.

• La notation BFH renseigne sur le dynamisme d’une 
entreprise de vente directe, et mieux encore, elle 
renseigne sur le gain potentiel qu’un entrepreneur 
indépendant peut espérer.

1
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• Travailler avec une entreprise ayant le plus haut 
niveau de recommandation par BFH devrait être 
privilégié, surtout si vous avez des objectifs à 
atteindre dans le court ou le moyen terme.

• Les entreprises historiques, qui ont résisté à 
l’épreuve du temps, restent tout de même 
intéressantes, malgré leur faible niveau de 
recommandation, dans le cas où vous cherchez une 
entreprise dans laquelle vous pourrez bâtir votre 
business dans le long terme, sans vous poser des 
questions sur la pérennité de cette entreprise.
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• La notation BFH est un premier outil d’analyse 
d’une opportunité d’affaire MLM. Mais il vous 
appartient de pousser cette analyse en regardant 
d’autres indicateurs, comme l’évolution du revenu 
de l’entreprise, le momentum, le leadership et toute 
autre actualité de l’entreprise.

• Vous trouverez toujours des personnes qui 
réussissent, autant dans une entreprise bien notée 
que dans une entreprise mal notée. Votre réussite 
dépendra donc de votre croyance dans les produits et services 
de l’entreprise et de votre enthousiasme par rapport au plan 
de rémunération. Puis, passez à l’action régulièrement en 
copiant les méthodes de ceux qui réussissent. Sinon, faites 
preuve de créativité, inventez votre propre méthode !
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